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Introduccion

é¢Qué es AVA- MSFSystem?

El sistema AVA-MSFSystem se desarrolld para proveer la mayor visibilidad en tiempo
real de las actividades realizadas por la fuerza de ventas, asi proporcionar a la
gerencia de una herramienta especializada que les permita asegurar un rendimiento
mas eficaz y preciso de sus trabajadores en el area activa de trabajo.

Permite la gestion comercial movil de la fuerza de ventas de su empresa, entregandole
la capacidad de entregar y recolectar informacion de manera inmediata de forma
inaldmbrica, para la toma de decisiones o labores administrativas y de control de
inventarios.

Podra verificar que su planificacion esta siendo ejecutada de manera oOptima,
convirtiendo el proceso de ventas, pedido y cobranzas en una accién rapida y sencilla
que le permitird aumentar su productividad.

éComo funciona?

El vendedor sincroniza la informacidon mediante wi-fi en segundos, el dispositivo movil
almacena toda la informacion en su base de datos lo cual le permite trabajar off-line y
on-line paralelamente.

Durante las tareas de ventas con facturacion, levantamientos de pedidos y cobranzas,
el vendedor dispone de toda la informacién importante del cliente (Limite de crédito,
estado de cuentas, descuentos, encuestas, promociones, etc.).
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El dispositivo esta enlazado con una impresora portatil, la cual nos permite realizar
impresiones de facturas en cliente, recibos de cobranzas, resimenes de ventas y todo
reporte necesario.

Al finalizar su jornada el vendedor retorna a la empresa y vuelve a sincronizar su
dispositivo para asegurarse que toda la informacién se encuentre en el sistema de
gestion en caso de que alguno no haya podido ser enviado on-line.

Ventajas del Producto

Las ventajas que ofrece AVA-MSFSystem son considerables ya que reduce
drasticamente el tiempo de espera de clientes al realizar un pago e inclusive al
momento de decidir que producto quiere pedir o comprar.

Es la solucidn que su empresa precisa para aumentar la eficiencia de su equipo de
ventas y optimizar el proceso de toma de pedidos y cobranzas. Es facil de utilizar,
aplicacion sumamente portatil con volimenes intuitivos de trabajo y ldgica detallada
del negocio en el dispositivo movil.

Facturacion in-situ de la ventas

Generacion de pedidos de forma rapida, intuitiva y de facil manejo.

Proceso de cobranzas agil

Consultas on-line del stock de los productos

Atencién personalizada del cliente

Envid y recepcion de mensajeria en tiempo real

Ubicacién grafica del cliente

Impresidn de facturas, pedidos, cobranzas vy recibos

Reutilizacién del dispositivo portatil para otra actividades

Consulta rapida y en tiempo real de pedidos realizados, ventas y cobranzas

realizadas

e Consulta rapida y en tiempo real de precios, stock de productos, estado de
cuentas, etc

e Validacidon de los datos ingresados bajo las normas y politicas de la empresa

e Flexible, escalable y adaptable a cada escenario concebible
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Formulario de seguimiento en tiempo real

Seguimiento en tiempo real

Podra controlar el cumplimiento de la
ruta planificada en tiempo real y en el
orden de asignacion. Visualizar las
transacciones y la cantidad de motivos
de no venta para generar indicadores
sobre los valores.

Encuestas dinamicas

Podra realizar la configuracion de
encuestas dinamicas y recoger la
informacién inmediata digitalizada de
cada cliente.

Planificacion de Rutas
Permite elaborar la planificacion
de visitas de la semana en el
orden deseado, optimizando los
tiempos y aumentando la
productividad de la fuerza de
ventas.

Mensajeria instantanea
Permite establecer un sistema
de comunicacion econémico y
directo con su fuerza de ventas
y viceversa.

Alertas

Permite configuraciones
de niveles de indicadores
criticos basados en la
planificacién de visitas y
recaudaciones
ejecutadas.




Tecnologia Mévil al servicio m‘ AVA - M S F Sy S t em

d R : =i
Sl Mobile Sales Force System

Movil

Gestion de clientes

Permite el registro de clientes
nuevos, actualizar los
existentes y capturar la posicion
geogrdafica de los mismos.
Gestion de Ventas

Podréa contar con la informacion
actualizada de cada cliente,
seguir una guia de la ruta
planificada e incluso contar con
una vista grafica para ubicar
sus clientes de forma rapida
para ejecutar su proceso de
ventas. Tréo
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Encuestas dinamicas Mensajeria instantanea Consultas en linea
El vendedor podra recolectar = Permite al vendedor realizar El vendedor podra contar siempre
la informacion de sus clientes  consultas y recibir con la informacidon de precios y
de forma rapida y sencilla. Asi notificaciones de sus stock del almacén.
ejecutar los procesos de supervisores.

recopilacién de informacién
del mercado.

Especificaciones técnicas

Movil
Utiliza Windows Mobile 6.0, 6.1, 6.5, ActiveSync, Internet Explorer Mobile.

Servidor

El servidor requiere Windows Server 2003 o 2008, configuracion de SMTP-Server (envio de
correo electrénico), Configuracion de Servidor de paginas WEB (Internet Information Server),
Microsoft Framework 4.0 y SQL Server 2008.

AVATech
Av. Radial castilla Nro. 3, B.Las Palmas, Santa Cruz - Bolivia
Teléfono: (591-3) 3-526211 // 3-526277

@ WEB: www.avatech-bo.com
Correo electrénico: info@avatech-bo.com
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